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Get up start-up

ÒB
este oprichter: je zal

niet onmiddellijk

geld verdienen. Je

persoonlijke leven zal er onder

lijden. Je emoties zullen met je

aan de haal gaan. Niets zal ge-

beuren zoals je voorzien had.

Misschien zal je falen.”

Bart Vanhaeren richt zich in Get

up start-up rechtstreeks tot de

Belgische start-ups en scale-ups.

Systematisch overloopt hij alles

wat je als startend ondernemer of

oprichter moet weten, doen en

laten om je kansen op succes te

verhogen.

“Doe eerst elders
ervaring op”
“Vanuit Belgisch perspectief zijn

de sectoren sales & martech, B2B

fintech, biotech, manufacturing

tech, cleantech, adtech en mobile

health bijzonder interessant.”

“Een start-up succesvol uitbou-

wen is een wonderlijke en boei-

ende reis, maar sowieso ‘against

the odds’. Idealiter staan er drie

lichten op groen: gunstige per-

soonlijke omstandigheden, gun-

stige marktomstandigheden en

gunstige loopbaanomstandig -

heden.”

“Het product van een start-up is

niet ‘het product’ maar het in-

komsten- en businessmodel. Fo-

cus dus op het verdienmodel.”

In vijftien hoofdstukken leert

Get up start-up je wat een start-

up is en waarin die verschilt van

een andere starter. Welke per-

soonlijkheidskenmerken hebben

de oprichters? Wat zijn de groot-

ste risico’s en valkuilen? Hoe stel

je het best mogelijke team sa-

men? Maar het start-upboek gaat

ook over cash flow, financiële

plannen en businessmodellen,

bedrijfswaarderingen, risicokapi-

taal en de product-market fit.

Goud doen blinken
Elk thema in Get up start-up

krijgt een heldere probleemstel-

ling en een goed gedocumen-

teerd en genuanceerd antwoord.

Bijkomende toelichtingen, een

synthese met slotopmerkingen

en persoonlijke reflecties van

schrijver Bart Vanhaeren zijn de

kers op de taart.

Bart Vanhaeren, auteur Get up

start-up: “Dit boek is mijn plei-

dooi voor meer Belgische ambi-

tie, om al dat goud dat we in

handen hebben ook echt te laten

blinken. Want om te groeien is

er kennis, geld en ambitie nodig.

Aan dat laatste ontbreekt het

vaak: waar het de grote schaal-

verhalen betreft, hinken we in-

ternationaal achterop.”

Uitgeverij die Keure vroeg Bart

Vanhaeren om zijn inzichten en

ervaringen neer te schrijven en

hielp Get up start-up mee tot

stand komen. In 2016 gaf de uit-

geverij ook het succesvolle boek

Crowdfunding in België uit dat

Bart Vanhaeren schreef met

Omar Mohout en Ellen Lemaire.

Liesbeth Declerq, uitgever ma-

nagementboeken die Keure:

“Met Get up start-up werken we

verder aan een fonds dat de ken-

nis rond ondernemerschap in

België versterkt. Bart Vanhaeren

heeft een encyclopedische kennis

en volgt alles rond start-ups we-

reldwijd op de voet. Zijn feiten-

kennis, maar ook zijn persoonlij-

ke ervaring en expertise maken

van Get up start-up het perfecte

‘how to’ book voor elk begin-

nend ondernemer.”

Bart Vanhaeren werkt sinds 1999

bij KBC waar hij achtereenvol-

gens hoofd was van de interne or-

ganisatie-afdeling CEE, CEO en

oprichter van KBC Consumer

Finance. Sinds 2012 is hij Mana-

ging Director bij KBC Securities,

waar hij verantwoordelijk is voor

Retail Trading (CEO Bolero), Se-

curities Services, Brokerage en

het VC fonds Startit. Hij is te-

vens Innovation Manager van

KBC Securities, co-founder van

Bolero Crowdfunding en be-

stuurder bij Leuven Mindgate. ■

Die Keure, al 75 jaar uitgever van boeken voor professionals, stelt nu al het start-upboek van het jaar

voor: Get up start-up. Auteur Bart Vanhaeren brengt zijn kennis en inzichten voor elke startende 

ondernemer samen in dit alomvattend boek. Als CEO van Bolero Crowdfunding volgt hij al jaren de 

internationale start-upsc•ne en ontmoet hij dagelijks entrepreneurs, investeerders en opiniemakers.
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